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.‘ FORNOYDE KUNDER SOM

KONKURRANSEFORTRINN
Av Maria K. Ebbestad

® @maria_bella84




(GJOR KUNDER OM TIL GODE

AMBASSADORER




HUSKER DU DENNE?
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DEDIKERTE MEDARBEIDERE!




LYTT TIL KUNDEN, FOR SA A:

«Fa kunden til a snakke
med deg, og om deg!» ~ =




Butidker | Blogg | Minside | Onskeiize (0) - IPG NIRRT

VI ANBEFALER

Sokeord

kondomeriet

SEXLEKET@Y

SEXY UNDERT@Y FREKKE LEKER TILBEHOR NYHETER INSPIRASJON

tartsiden Or

- Alltid diskret - Fri frakt over €

HERLIGE '
VIBRASJONER

Lekkert design og pirrende egenskaper

OPPDAG LELO

N
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BEST | TEST BEDRE SEX SISTENYTT HANS FAVORITTER HENNES FAVORITTER

Vibratorrens
Fokkok ok

Kondomeriets
orgasmekrem
Kk hk

We-Vibe 4Plus
parvibrator rosa
*kkk

Ami vaginakuler rosa
FokkAk

hovel pa

i@ M@ Kiopet

ystkasse og glatt
rberprodukisne
rkrem og Unirens

23 pa kjopst

Sex-tips?

Rist telefonen!




ENGASJEMENT

HOLMENKOLLSTAFETTEN 2012 SPONSET AV KONDOMERIET. |




NETT —
KONKURRENT ELLER MULIGHET?

51 % gjor
research pa nett
for de handler 1

butikk.




DU ma tilpasse deg
kunden, det er 1kke
kunden som skal

tilpasse seg deg!




FOR A LYKKES MED SALG ER DET VIKTIG A
TENKE MER ENN SALG!

Nettbutikk
Dialog .\ nglllii
Kunnskap ’ Sosiale

Engasjement Kundeservice




Takk for meg: @bella_maria84

www.kondomeriet.no @




